
แผนการตลาด 1 หน้า ของ.............................................................สนิค้าหรือบริการ คือ....................................................................................................  

ช่ว
งเร

ิ่มต
้น 

Be
fo

re
 (P

ro
sp

ec
t) 

1. กลุ่มเป้าหมาย 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

2. ข้อความถึงกลุ่มเป้าหมาย 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

3. ช่องทางการเข้าถึงกลุ่มเป้าหมาย 
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4. เก็บเกี่ยวผู้สนใจ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

5. ฟูมฟักกลุ่มผู้สนใจ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

6. กลยุทธ์ปิดการขาย 
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7. มอบประสบการณ์ระดับโลกให้ลูกค้า 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

8. เพ่ิมมูลค่าท้ังชีวิตที่ลูกค้ามีต่อแบรนด์ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

9. จัดการและกระตุ้นการบอกต่อ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 


